Instituto Federal de Sao Paulo

INOVA IFSP

Agencia de Inovagao e
Transferencia de Tecnologia do IFSP



Premissas e Objetfivos

Premissas:

1) Esta apresentacdo parte da premissa que as pessoas deste freinamento j&
conhecem a INOVA IFSP, bem como os regulamentos de Fundacoes e tframitacdo
de Projetos de Pesquisa e Prestacdo de Servico

2) O campus ja tem uma nocdo dos seus pontos fortes e fracos, e das
oportunidades (segmentos alvo/arranjo produtivo) e ameacas

Objetivo: O objetivo € capacitar os servidores na
prospeccao e captacao de projetos de pesquisa,
desenvolvimento e inovacdo



Agenda

» Metodologia para Prospeccao e Captacdo de
Projetos de Pesquisa, Desenvolvimento e
lInovacdo

» Mecanismos de Fomento



Framework para Prospeccao e Captacéao de
Projetos de Pesquisa, Desenvolvimento e Inovacao

Prospeccao para Geracao de Oportunidades

Manter na

Prospeccao Base de

_Gerou Leads
Interesse?

Gestéao das Oportunidades (Pipeline de Captacao)

Elaboracéo

Abordagem do Projeto

Negociacao

Fechamento

Acordo de Cooperacao
Contra- _
partida Art. 8° Lei 10.973/2004 Prestagao de Servigos
financeira? Tecnologicos
Projeto de Pesquisa e
Art. 9° Lei 10.973/2004 |  Desenvolvimento




Prospeccao

» Indicacdo de empresas com as quais o IF ja se relaciona

» ASempresas com as quais o campus se relaciona ndo poderiam fornecer
indicacoes para abordagem?e (p.e. clientes, ou fornecedores)

» Quais empresas mais recrutam nossos alunose (usar Linkedin para mapear e tentar
estabelecer contatos)

» Empresas que fornecem para o cdmpus ndo poderiam fazer indicacoes de

empresas para abordageme Com quais empresas nossos fornecedores possuem
relacionamento?

» Clubes de lead de vendas

» Hda associacoes ou grupos de empresarios na regido? (p.e. Cadmara de Comércio,
Associacoes Comerciais, Comités Empresariais)

» Listas de clientes potenciais

» Com os grupos de pesquisa, tentar identificar potenciais empresas que podem se
interessar pelas pesquisas / servicos que podem ser oferecidos



Prospeccdo (confinuacdo)

» Publicacoes

» Traduzir resultados de artigos cientificos para potenciais aplicacdes para o arranjo
produtivo local, e produzir um artfigo com linguagem voltada ao APL

» Prospeccdo Eletronica
» Criacdo de Mailing (Marketing de PermissQo)
» Landing Pages
» SEO (Search Engine Optimization)
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GO gle solucao para injecao de plastico _!, Q,

All Images Videos Shopping Mews More Settings Tools
|_|n|(5 About 457 000 results (0.53 seconds)
pOTI’OCIﬂOdOS Injecdo Termoplastica - prototype3d.com.br

(n(“jo CCIbe para <+—— [ www. prototype3d.com.br/ *
Solugao em Injecao Termoplastica, precisio e qualidade garantidas.
NOSSO CAsO)

Sicemar - sicemar.com.br

(&) www.sicemar.com.br/ v

Maquinas Injetoras de Plasticos Sopradoras Chinesas
maquinas novas - ligue e entre em contato

Contato - Produtos

Busca OrgOnICO Construgéo de Moldes Plasticos - Injecdo de Pecas Plasticas

(5 www.intechbrcom.br/ * (31) 3532-5264
Construg 3o de moldes plasticos, injecao de moldes com alta qualidade e precisdo
Prototipagem - Projeto De Moldes - Factibilidade - Treinamentos - Clientes - Assisténcia Técnica

Como melhorar

NOSSO
pogiciong mento Procurando Injecdo Plastica? - Brindes, Pecas e embalagens
%) www.gi-plasticos.com. br/ * (11) 96970-7222
2 Clualquer desenvolvimento e injegdo peca plastica com alta tecnologia

Problemas e Solu¢des no Processo de Injecdo - Tudo sobre Plasticos
www tudosobreplasticos_com/processo/solucoes_injecao.asp v Translate this page

Jan 15, 2012 - A tabela abaixo ajuda a encontrar a solugéo para os principais problemas encontrados
no processo de injegio e que estdo relacionados a ..




Posicionando o site para ser localizado
SEO - Search Engine Optimization

1) Entendendo o Page Rank

2) Como as empresas / gestores de P&D / seu publico faz busca
na Internet? Quais palavras eles usam?e
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Posicionando o site para ser localizado
SEO - Search Engine Optimization

1) Entendendo o Page Rank

2) Como as empresas / gestores de P&D / seu publico faz
busca na Internete Quais palavras eles usam?

3) Na pagina:

» Pensar bem no titulo da pagina, URL e texto a ser
Inserido

» Imagens: nome e tag “alt” (texto alternativo)

» Pesquisar por “técnicas de SEQ” para ver outras dicas
4) Link Building
5) Landing Pages



Prospeccao (continuacdo)

» Feiras e Exposicoes
» |dentificar feiras e exposicoes frequentadas por prospects do campus

» Cenftros de Influéncia

» |dentificar influenciadores, que podem repercutir positivamente a atuacdo do
campus, gerando prospeccao

» Técnicas menos importantes para nossa atuacdo: Clientes Orfdos,
Prospeccado a frio, Mala Diretq, Telefone/Telemarketing



Atlvidade — rormuldrio de Planejomento de Prospeccdo

» Fontes a Prospectar

» ldentificar ao longo de seis meses quais fontes de prospeccdo serdo
trabalhadas em cada més.

» Acoes que envolvem pesquisadores

Indicar um cronograma para receber questiondrio e conversar com as areas
do cdmpus

Mapear grupos de pesquisa interessados em atuar com projetos: identificar
nomes, linhas de pesquisa/especialidades, tipos de projetos, possiveis
empresas que podem se interessar

» Metas

ldentificar o nUmero de empresas com abordagem presencial para
apresentacdo do IFSP

NUmero de propostas emitidas

NUmero de propostas aceitas (para iniciar a tramitacdo)



FOCco no objetivo

» O objetivo da prospeccdo € marcar uma visita
» Evite entrar em muitos detalhes por telefone ou email

» |ldentifigue pelo menos quem estard presente na reunido



Framework para Prospeccao e Captacéao de
Projetos de Pesquisa, Desenvolvimento e Inovacao

Prospeccao para Geracao de Oportunidades

Manter na

Prospeccao Base de

_Gerou Leads
Interesse?

Gestéao das Oportunidades (Pipeline de Captacao)

Elaboracéo

Abordagem do PrOJeto

Negociacao

Fecham ento

Acordo de Cooperacao
Contra-

partida Art. 8° Leil 10.973/2004 Prestagao de Servigos
financeira? Tecnologicos
' Projeto de Pesquisa e
Art. 9° Lei 10.973/2004 Desenvolvimento




Elaboracéao
do Projeto

Negociagcao

Abordagem

Pré-Abordagem (antes da visita)

» Buscar o maximo de informacoes antes da visita a potencial empresa:
» ldentifigue quem ird participar da reunido, para poder se preparar
» Analisar o site, pesquisar informacoes sobre a empresa

» Empresas de capital aberto possuem no site drea Relacdes com Investidores. A
empresa costuma divulgar muita informacdo estratégica.

» Via Linked In: quais dos meus contatos conhecem pessoas dentro da empresae



Marteriais para abordagem

» Portfdlio (PDF para impressdo
no Campus)

» Este material serd
aperfeicoado, mas esta é
uma primeira versao

» Video Institucional

» Apresentacdo em Power
Point

Modelos disponiveis no site de
treinamento realizado pela PRP:

hitps://prp.ifsp.edu.br/oportunidades/cursos/treina
mento-sobre-projetos-de-pesquisa-e-inovacao-
com-uso-de-fundacoes

i PRP
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IFSP passou por uma raplda expansao Além dos cursos técnicos, o IFSP oferece cursos em nivel
superior (licenciaturas, tecnologias, bacharelados) e pos-graduacao (lato e stricto sensu), alinhados as
demandas da comunidade local, em um ensino integrado as atividades de extensao e pesquisa aplicada.

O NUCLEO DE INOVACAO TECNOLOGICA (NIT)

O Nucleo de Inovagcdo Tecnologica
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decorrente das atividades de
pesquisa do IFSP.

Gestdo sistémica do programa
Hotel de Proietos (pré-incubac3o
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Abordagem

OB.!EIIVO: identificar claramente o problema para o qual serd apresentado o
projeto

» Quebre o gelo
» Procure identificar assuntos/background de interesse comum
» Tente mapar os diversos “atores”
» Demandante (Grea que tem o problema)
» Influenciadores
» Burocratas: compras (preocupado com tramite) e juridico (compliance)
» Decisores (e o foco de cada um). Exemplos:
» Financeiro: decisdo sobre retorno do investimento

» Producdo: decisdo sobre viabilidade técnica
» Presidente/dono: decisdo final

» Ouca muito, fale pouco
» Anote as palavras e terminologias usadas pela empresa



Abordagem

Procure entender qual a verdadeira dor do cliente.
Exemplos:

» Declinio de: lucro, Market share, qualidade/nivel de
servico, tfaxa de crescimento

» Aumento de: custos, competicdo, rotatividade de
pessoql

» Governo/legislacdo: cumprimento de alguma lei ou
imposicdo especifica



Na visita, procure entender o Cliente

Value Proposition

Trabalhos
dos
Clientes

Fonte e mais informacdes sobre como elaborar o Value Proposition Canvas:
http://businessmodelalchemist.com/blog/2012/08/achieve-product-market-fit-with-our-brand-new-value-proposition-designer.html




Da Necessidade a Visdo da Solucdo

Na abordagem, procure idenfificar ou propor alternativas e
permita que os parficipantes visualizem a solucdo (isto pode
ficar para depois, na apresentacdo da proposta)

DOR IDENTIFICADA VISAO DA SOLUCAO



Elaboracéao

Abordagem (4 do Projeto

/B3 Portal INOVA-TFSP-P2 X\ !
& C 1) | & Seguro | https;//inova.ifsp.edu.br/index.php/parcerias
BRASIL Servicos
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'N?VA'F? de projeto disponiveis no site da

INOVA: www.inova.ifsp.edu.br

PAGINA INICIAL > PARCERIAS

Pascenns Parcerias iar ¢
’ — Neste momento, anfes de enviar a

cooperagdo

empresa, enviar para INOVA para

pesquisa com Clique nos banners abaixo para mais informagdes:
contrapartida

onces rificacdo. E comum haver
financeira ~ ~ Ve . .
Acordos de cooperacao "'« necessidade de melhoria nos

BoIetos 4 pesquisa com $ projetos e planilhas submetidas

Fundagoes de

o contrapartida financeira

Prestacdo de servicos OO

Fundacoes de apoio



Possiveis formas de
elaborar a proposta

FORMAL

INFORMAL
(verbal, email)

Elaborar j& usando os

modelos das IN

Elaborar em forma de
Apresentacdo Power Point




Proposta

Estrutura (sugestdo no caso de encaminhar como slides):

» Entendimento sobre o problema |
» Objetivos — Fundamental para o Decisor
» Beneficios Esperados N
» Descricdo do Projeto Vol’rqdo para a equipe
» Etapas do Projeto (cronograma) — IScnice gl L
. . Importante para alinhar
» EqQuipe Envolvido | escopo e expectativas.
> Investimentfos > Nd&o esquecer de contemplar as taxas da
» Sobre o IFSP fundacdo e a TRl — Ressarcimento Institucional

Se o seu contato for o decisor, € desnecessario.
E Util caso seu contato na empresa precise apresentar para
membros da diretoria, qgue ndo conhecem o IFSP



Dicas:

PrOpOSTG Comecar com “Segundo nosso enfendimento ..."
Usar palavras que a propria empresa tenha

mencionado

Estrutura (sugestdo no caso

de encaminhar como slides):
Estabelecer pontos em comum.

Gerar o sentimento: “Puxa, ele entendeu o meu
problema’”. Isto deixa a empresa mais propensa a
aceitar o que vem depoils.

» Entendimento sobre o
problema

Tentar usar uma linguagem, a mais simples possivel,
em uma frase. Paragrafos mais técnicos, voltados a

» Objetivos

equipe de P&D, deve ser adicionados depois.
> Beneficios Cuidado para ndo se perder em detalhes!
Esperados No tépico negociacdo iremos explorar diferencas

entre caracteristicas, vantagem e beneficios.




Proposta (continuacado)

Importante para alinhar expectativas e

» Descricdo do Projeto delimitar escopo.

» Etapas do Projeto Cronograma Preliminar

Responde a questdo: “serd que eles conseguem

> Equipe Envolvida entregar o prometido, dentro do prazo?2”

Usar planilha da IN 02 como apoio.

> Investimento Tentar evitar mostrar valores detalhados. Se for

possivel, apresentar apenas investimento fotal.
Alinhar cronograma de desembolso financeiro.

» Finalizar com a parte institucional. Assim, se a proposta for mostrada para
gquem ndo viu a apresentacdo, ele ficard sabendo qguem € o IFSP.



Elaboracéao

Abordagem do Projeto

' 3 Negociagéo

Tenha sempre em mente:

CARACTERISTICAS

VS

VANTAGENS

VS

BENEFICIOS




Técnicas de Negociacdo

ROGER FISHER
& WILLIAM URY

E PARA EDICAD REVISADA

E TON
« Separe as pessoas do problema gahiscikog

« Concentre-se nos interesses, € NAo NAs
POSICOES

« Invente opcoes de beneficios mutuos

 Insista em critérios objetivos

« MAANA - Melhor Alternativa a
Negociacdo de um Acordo

COMO NEGOCIAR ACORDOS SEM FAZER CONCESSOES

3* ColgRe - RE

Fisoinon
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~K=Inova sao Paulo SOBRE NOS - CURSOS - PROXIMOS CURSOS - PROFESSORES - CONTATO

‘E

CURSO DE NEGOCIACAOE
CONTRATOS

\ ’

Curso de Negoci
e Contratos

-RInova sao Paulo g

Professor(a)

Tipo
Cursos EAD gratuitos da Rede Inova SGo Paulo: | AtuneMatriculade
Preco Gratis

Negociacdo e Contratos

Modelagem de Negdcios

Avaliacdo de Tecnologias
Infroducdo a Propriedade Intelectual

CURSO DE ESTUDO DE

hitp://inovasaopaulo.org.br e oc D




Elaboracéao

Abordagem do Projeto

Hora de Tramitar o Projeto

Negociacdo |4

B Portal INOVA - IFSP - Parcerias X

<) - C @ @® & https://inova.ifsp.edu.br/index.php/parcerias

G Google

Instituto Federal de Educacdo, Ciéncia e Tecnologia de Sdo Paulo

INOVA IFSP

MINISTERIO DA EDUCAGAO
PAGINA INICIAL > PARCERIAS

Acessar

www.inova.ifsp.edu.br
INSTITUTO
| : FEDERAL
Clicar em Parcerias S&o Paulo

PARCERIAS

Acordos de
cooperagao

Projetos de
pesquisa com
contrapartida
financeira

Prestacdo de
Servigos

Fundagdes de
Apoio

Parcerias

Publicado: Quarta, 23 de Outubro de 2013, 19h36

Clique nos banners abaixo para mais informagoes:

Acordos de cooperacao ’,,Q %
Projetos de pesquisacom
contrapartida financeira g $

Assunto(s):

Prestacao de servicos

Internet

Fundacoes de apoio

, | Comunicacdo

Tweetar




Agenda

» Metodologia para Prospeccao e Captacdo de
Projetos de Pesquisa, Desenvolvimento e
lInovacdo

» Mecanismos de Fomento



Marco Legal de CT&

Fundacoes

de Apoio
8.958/94

Plano de
Carreiras das
Universidades

12.772/12

Lei de
Inovacdo
10.073/04

Lei

13.243/2016

Estatuto do
Estrangeiro
6.815/80

Lei de
Licitacoes
8.666/93

Regime
Diferenciado de
Contratacoes
12.462/11

Lei das
Importacoes
8.010/90 e
8.032/90




MAPA DE FOMENTO A INOVACAO > ABG:i

acceierating innovation

Lei do Bem
Fomento Recursos
internaCional Recursos reemb0|5éveis |ncentiVOS Inovar Auto
nao reembolsaveis fiscais
Lei da
\ 4 INDIRETO
Recursos ONDE ESTA
Bolsas ANP

humanos

n FUMENTO Investimento

| APOIO FINANCEIRD | obrigatdrio

DIRETO A INOVACAD == " ANEEL
Beed Capital g NO BRASIL? 4 |

Investimento
anjo

money datleco Uso do poder de
compra do estado
Venture
apial Investimento
Private direto Prestacao de
equity :
, g servigos
o Rede de interacao/
crowg:L:n):iing cooperacao
Renda Encomenda . Infraestrutura
Corporate 4 2 Solucoes
o= variavel tecnolodgica S
Venturing tecnologicas




M3 FAPESP :: Fundagio de & X

«¢>cCcqn

A FAPESP

FUNDAGCAO DE AMPARO A PESQUISA
DO ESTADO DE SAO FAULO

@ www.fapesp.br

SPRINT Fundo Newton

Belmont Forum MRC JP

FAPESP e Belmont
Forum anunciam
chamada de
propostas

Instituictes selecionardo projetos de
pesguisa em “Science-Driven E-
Infrastructures Innovation®

Fomento a pesquisa

Instrumentos de fomento (Bolsas | Auxilios | Programas) | Chamadas de propostas

Reserva Técnica | Valores de Bolsas e didrias | Oportunidades

Submisséao de propostas e acompanhamento de processos:

SAGe (por meio eletronico) | Agilis (por meio impresso) | Davidas frequentes

Escritdrios de Apoio Institucional ao Pesquisador (EAIP)

Divulgagao Cientifica

SPRINT

Equipamentos Multiusudrios

Auditoria e prestagdo de contas

Sistema de Consulta aos Dados da Instituigio

L=

=T

Resultados de pesquisas

Plataforma usa inteligéncia artificial
para diagnosticar Zika e outros
patogenos

Mova rede pesquisa o clima espacial

sobre a América do Sul

Banco de dados gendmicos da
BIPMed amplia abrangéncia
geografica

Estudo aponta guem & o “dono™ do
carbono no Brasil

Sistemadtica de andlise

Equipamentos em Disponibilidade

Importacio e exportagdo

Enaglish

Converse com a FAPESP

Eventos FAPESP

21/05
Ciclo ILP-FAPESP:
Inovagdo na Sadde

Boas praticas cientificas

Avaliagdo de Programas

Pontos de Apoio

Informagdes para assessores




/ R PIPE | FAPESP X \\

< C 0o ‘M‘VW.fapeW www.fa pespbr/p|pe

O

4

Pesquisa Inovativa em Pequenas Empresas (PIPE) .:MPESP

O PIPE apoia as empresas em duas etapas:
19 Etapa: até R$ 200 mil para demonstracdo da viabilidade T A

técnica do produto ou processo 2017 Praze, D2BRROT
2° Etapa: até R$ 1 milhdo para desenvolvimento do produto Agenia
OU Processo e e Eres o)

Mais informacoes

Inicio | Sobre | Normas | Chamadas | Dividas frequentes | Noticias | Agenda | Videos

O pesqwsodor prmupol do. empresa precisa atuar 24h . B g Boqorias
semanais No projeto (exclui portanto servidores RDE) PAPPE/PIPE Fase 3

Bolsas de Treinamento Técnico

Valores de bolsas

Empresa pode contratar servidores do IFSP como consultores AT

/ especialistas, bem como fazer projeto de pesquisa com o Movimento pela Inovago
IFSP Leia mais sobre o PIPE

. .~ Pesqgl§§ Agéncia M FAPESP
4 Ciclos de Submissoes por ano

A .
PIPE-FAPESF apoia a execucao de pesquisa cientifica e/ou tecnologica ~
em micro, pequenas e medias empresas no Estado de Sao Paulo. ¢




Lei do Bem (11.196/2005)

» AlLein®11.196/2-05 (Lei do Bem), define inovacao
tecnoldgica como “a concepcdo de novo produto ou
processo de fabricacdo, bem como a agregacdo de
novas funcionalidades ou caracteristicas ao produto ou
processo que impligue em melhorias incrementais e
efefivo ganho de qualidade ou produtividade, resultando
maior competitividade no mercado. "



8 ;8 198 Rcneficio Fiscal com o

oL 0 oL 0 ,

538 52@ Lel do Bem

O ~5 O~ 5

O a Editais do
CNPQ

+ adicoes
exclusoes

+ adicoes
exclusoes

60% exclusdo adicional

+10% aumentando

pesquisadores <= 5% 50% a 250% de

exclusao

+10% aumentando o
adicional

pesquisadores > 5%

e,
O
2%
O
—
O
D \ :

— | +20% patente concedida

Lucro Real

Lucro Real

Beneficio no fluxo de { - Reducdo do IPI de equip. para pesquisa

——
OV
D
oY

caixa da empresa: « Reducdo do IR e CSLL



/ [ Proinova | Instrumentos x\\
C { | ® proinova.org.br

WWW.proinova.org.br

INSTRUMENTOS DE APOIO A INOVACAO

)i V.,

uma Iniciativa do Pré-inova,
programa de difusdo para a

Inovacdo nas empresas
coordenado pela Secretaria

de Desenvolvimento Simuladores Localizador de Guia Pratico

Tecnoléggco e lnovg;céo do Programas de da Inovacao
Ministerio da Ci 1a, -

e ioees & e Incentivo (downloads)

SETEC/MCTL

Este material tem por
objetivo ser uma referéncia
para o acesso a beneficios,
recursos e gestdo da confira
Inovagdo.

confira confira

FAQ - Perguntas Frequentes Fale Conosco
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GUIA DO

Guia do financiamento

QUEM PODE
SER CLIENTE

O QUE
PODE SER
FINANCIADO

Instrumentos de financiamento

COMO Como solicitar

FUNCIONA g
Formas de apoio

Etapas do financiamento

CONDICOES DE
FINANCIAMENTO

www.bndes.gov.br



BNDES Finem - Inovacao

Financiamento a partir de RS 1 milhdo para investimentos em inovagao.

O Quem pode solicitar m 0 que pode ser financiado D Como solicitar
= e

~ Taxa de Juros . Estrutura podréo. Para

cada instrumento de
financiamento, é
explicado:
| « Quem pode solicitar
Custo financeiro Taxa do BNDES
| meOswaoao Y maoano | * O que pode ser
financiado
« Como solicitar

Apoio direto (solicitacao feita diretamente ao BNDES)

Taxa de juros = Custo financeiro + Taxa do BNDES

MPMEs

Grandes empresas

Custo financeiro Taxa do BNDES

TILP (7,5% ao ano) + de 21% a 6,56% ao ano

Unidades federativas e municipios

Custo financeiro Taxa do BNDES



BNDES - Sistema de cadastro

Alguns instrumentos sdo solicitados via agéncia de bancos de
varejo, outros diretamente no site do BNDES:

» Veja as instrugoes de uso (PDF - 1,6 MB).

Em caso de divida, entre em contato com a Central de Atendimento do BNDES (0800 702-6337).

Etapa de enquadramento

O BNDES desenvolveu a Consulta Prévia Eletronica para que seus clientes enviem e acompanhem os pedidos de financiamento via
internet. Podem ser enviadas pelo cliente as informacoes requeridas para a etapa de enquadramento do financiamento, primeira etapa

de avaliacao do projeto.

Departamento .
Responsavel DEPRI AREA OPERACIONAL

Etapas ENQUADRAMENIO CEC CONTRATACAO
Vocé esta
aqui

DEPRI: Departamento de Prioridades e Enquadramento
CEC: Comité de Enquadramento e Crédito e Mercado de Capitais

DIR: Diretoria do BNDES




/'.} Financiamentos - BNDES X \\

BRASIL

Quem somos

Onde atuamos

Financiamentos
Transparéncia

Conhecimento

Mercado de capita

credenciadas

Patrocinios

Imprensa
la € E

cao

melhores

ara projetos de

> de ampliacao,
modernizacao da

Relagoes com inve

Instituicoes financeiras

‘7,, 77\
— & 0 ® www.bndes.gov.br/wps/portal/site/home/financiamento {}‘ i

Servicos

®: BNDES 3} nacionat

Ié

stidores

is

Infraestrutura

O BNDES prioriza o setor de
infraestrutura. Consulte as
linhas de financiamento para
caneamento enerscia losistica

s opcoes de financiamento para voce

N iInovacdo

Participe Acesso A Informacao Legislacao Canais e

EN | ES ACESSIBILIDADE

OOQO

Para consultar
especificamente linhas para

e

—

Todas as opc¢oes

Qual o objetivo do
financiamento que vocé
busca? Conheca as melhores
oncoes nara a sua




Todas as opc¢oes

|:| Melhores opg¢oes para Micro, Pequenas e Médias Empresas

~ Escolha um ou mais filtros abaixo

¥4 infraestrutura & Inddstria, comércio e &M Agropecuaria gl Administracio piiblica
Servigos

U$) capital de giro wls Cidades

@&. cultura e economia ~* Educagdo, salde e ¥ Empreendimentos, dar Exportagdo
criativa investimentos sociais reforma e ampliagdo

®" Importacio le Infraestrutura 50- @ Internacionalizacdo

¥ Maguinas, equipamentos 3]'5 Meio ambiente J software
e veiculos

)

‘@ Splugbes de loT
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_/i} Tedas as opgdes - BMDE X \i \

& C 0O | (® www.bndes.gov.br/wps/portal/site/home/financiamento/navegador/todas-opcoes/lut/p/zl/pZLfTSIWEMS_Fh_20HpbxwDfFJFGEFARTXFd ¥y | : §

13 formas de
apoio G
iInovacado, No
momento da
consulta

O Funtec é
especifico para
projetos entre
empresa e ICT.

Nd&o foi aberto
ainda para 2018,
mas quando
abrir, faremos a
divulgacado.

BNDES financia
0% e empresa
10%

OBJETIVO FORMA DE APOIO
Financiamento para investimentos e planos de negocios de empresas de software e BNDES Finem -
servicos de Tl (incluindo Data Centers, Contact Centers, e ITES - BPO. Tecnologia da
Informacao
Financiamento a partir de RS 1 milhdo para investimentos em inovacao. BNDES Finem -
Inovagao

Apoio financeiro nao reembolsavel a projetos de pesquisa aplicada, desenvolvimento
tecnologico e inovacao executados por Instituicoes Tecnolégicas (IT), selecionados de
acordo com os focos de atuacao divulgados anualmente pelo BNDES.

Financiamentos de até RS 20 milhdes para projetos de inovacao realizados por micro,
pequenas e médias empresas (MPMEs) de faturamento anual de até RS 90 milhoes.

Apoio a comercializacao de solucoes tecnologicas ja desenvolvidas e prontas para
serem fornecidas ao mercado.

Credito pré-aprovado para aquisicao de bens e servicos credenciados no Portal de
Operacoes do Cartao BNDES.

Financiamento a empresas inovadoras para exportacao de bens de capital, bens de
consumo e servicos de tecnologia da informacao (TI) desenvolvidos no Brasil.

Financiamento a partir de RS 1 milhao para projetos e servicos de engenharia em
setores estratégicos, visando estimular o aprimoramento das competéncias e do
conhecimento tecnico no Paie

ENDES Funtec

BENDES MPME
Inovadora

BNDES Solucgoes
Tecnologicas

Cartao BNDES

BNDES Exim Pré-
embarque
Empresa
Inovadora

BNDES Finem -
Apoio a
andenharia




FINEP

» Programas especificos
» Programa Inova Empresa
» Inovacred
» Tecnhova
» Investimentos (participacdo societdria)
» Inovacdo em Tecnologia Assistiva
» Sibratec

» Chamadas publicas disponibilizadas no site

Mais informacoes: www.finep.gov.br



Condicoes Espec

ais: ICT-EMPRESA

Taxa: TILP a.a.

Prazo de carencia:
ate 48 meses

Prazo total:
até 144 meses

Participacio Finep:

até 90% AN

Inovacgao Pioneira

Taxa: TILP a.a.

Prazo de caréncia:
ate 48 meses

Prazo total:
ate 144 meses

Participagao Finep:

até 100%  / \_

Taxa: TILP a.a.

Prazo de caréncia:
ate 72 meses

Prazo total:
ate 192 meses

Participagado Finep:
até 100% %

Taxa: TILP + 1,5% a.a.

Prazo de carencia:
ateé 48 meses

Prazo total:
ate 144 meses

Participagio Finep:

. até9o%  J \_

Inovacao para a
competitividade

Taxa: TILP + 1,5% a.a.

Prazo de carencia:
ate 48 meses

Prazo total:
até 144 meses

Participagao Finep:
até 100%

2,

Taxa: TILP + 3,0% a.a.

Prazo de caréncia:
ate 36 meses

Prazo total:
ate 120 meses

| Participagio Finep:

\_ até 90% VAN

Taxa: TILP + 3,0% a.a.

Prazo de caréncia:
ate 36 meses

Prazo total:
ate 120 meses

Participagao Finep:
até 100%

Taxa: TILP + 1,5% a.a.

Prazo de carencia:
até 72 meses

Prazo total:
até 192 meses
Participacao Finep:
ate 100%

N\ VAN

Taxa: TILP a.a.

Prazo de caréncia:

até 72 meses

Prazo total:
ate 192 meses

Participagao Finep:

ate 100%

FONTE: Finep



Agéncia Desenvolve SP

www.desenvolvesp.com.br

DESENVOLVE s;%'

Agéncia de Desenvolvimento Paulista

EMPRESAS MUNICIPIOS PROGRAMAS DE GOVERNO INSTITUCIO

OPCOES DE CREDITO SIMULADOR GUIA DO FINANCIAMENTO  PRQ

PARA SUA EMPRESA INOVAR
PARA SUA EMPRESA CRESCER
PARA EQUIPAR SUA EMPRESA
PROJETOS SUSTENTAVEIS

PARA SUA EMPRESA EXPORTAR

J DIGITAL

alidade de crédito rapido criada f

PARA O DIA A DIA DE SUA EMPRESA
CREDITO DIGITAL

uvseouus wmpreous 0€ pequeno porte ao financiame

CLIQUE AQUI E SAIBA MAIS

* = Veja como solicitar um financiamento. Assista ao video




Fonte:
http://www.desenvolvesp.com.
br/movimento-pela-inovacao/

LINHA

FINEP > INOVACRED

DESCRICAO

Financia a introdugcdo de novos produtos, processos,
servigos, marketing ou inovagao organizacional, ou

CONDICOES

TAXA

a partir de 0,60% ao
més

aperfeicoamento da tecnologia existente. Atende

PRAZO

até 96 meses*

empresas com faturamento até R$ 90 milhdes.

CARENCIA

até 24 meses

FINEP > INOVACRED

EXPRESSO

Linha de crédito complementar ao Inovacred, que financia
projetos de inovacédo, em operacdes de até R$ 150 mil e

TAXA

a partir de 0,84% ao
meés

com fluxo operacional simplificado para empresas com

PRAZO

até 48 meses*

receita bruta anual de até R$ 16 milhdes.

CARENCIA

até 12 meses

BNDES > MPME

INOVADORA

Financia empresas inovadoras com faturamento anual de
até R$ 90 milhdes, que buscam introduzir novas

TAXA

a partir de 0,96% ao
més

tecnologias ou processos inovadores na produgéao ou

PRAZO

até 120 meses*

prestacao de servicos.

CARENCIA

até 24 meses

DESENVOLVE SP >

LINHA INCENTIVO A

TECNOLOGIA

Financia projetos de até R$ 30 milhdes para o
desenvolvimento e a transferéncia de tecnologia, criacéo

TAXA

a partir de 0,68%
a.m + IPCA

de novos produtos, processos ou servigcos, investimentos
em infraestrutura, pesquisa e desenvolvimento, que

PRAZO

até 120 meses*

incorporem ganhos tecnoldgicos ou processos
inovadores as pequenas e médias empresas.

CARENCIA

até 24 meses

DESENVOLVE SP >

LINHA INCENTIVO A

INOVACAO

Financia projetos para a melhoria de produtos e a

TAXA

a partir de 0% +
IPCA ao més?

inovacao de processos. O empresario contara com
recursos do Fundo Estadual de Desenvolvimento
Cientifico e Tecnoldgico (Funcet), que sera o responsavel

PRAZO

até 60 meses*

por equalizar os juros. O empresario pagara apenas a
atualizacdo monetéria, o IPCA, desde que esteja
adimplente.

CARENCIA

até 12 meses




Obrigado!

INOVA IFSP
Tel: (11) 3775-4570
E-mail: inova@ifsp.edu.br



